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- |V|asz klucz? — zapytal Nik przedzierajac sie przez kolczaste,
na szczescie niezbyt wysokie krzaki. — Mysle co nas spotka za
nastepng brama?

— Tak, mam, oczywi$cie — machinalnie odpowiedziala Nika kre-
cac na palcu szafirowy klucz zdobyty w krainach kultury. — Caty
czas sie zastanawiam nad tymi konfliktami. Pamietasz, byta o tym
mowa i w tych pierwszych krainach, gdzie zastanawialiSmy sie jak
dziata spoteczenstwo i tam gdzie najpierw bytes robotem.

— No tak. Okazato sie, ze mozliwe sg nawet konflikty pamieci...

— Wiaénie, a potem jeszcze te konflikty i wojny kulturowe. Ciekawe,
czy tak bedzie juz zawsze?

Nika doszta do 1$niacej ztotej bramy i niemal bez wysitku przekre-
cita klucz. Oba skrzydta otworzyly sie na cata szerokosc.

— Super, obylo sie bez problemu, nie tak jak z tym kamiennym
blatem — ucieszyt sie Nik — Nie moge sie doczekaé, zeby zobaczy¢,
gdzie doszli$émy.

— Ho ho ho! - uslyszeli nagle.

— Swiety Mikolaj? — zdumiala sie Nika.

Ale to nie byl Swiety Mikotaj.

— Witam unizenie w krainie oszczedzania, wy-
dawania, bogacenia sie... stowem w Krainie
Ekonomii — zawolal ten sam glos.

— Dlaczego cie nie wida¢ — zaniepokoit sie Nik.
— Bo jestem DDG, czyli Dobrym Duchem Gospo-
darki, ale zeby was nie denerwowaé zaraz
przybiore jakas postaé.

— W porzadku? - zapytat DDG pojawiajac sie
w postaci migocacego ztotego ksztaltu przypo-
minajacego klepsydre. — Pasuje?




— Troche miga — powiedziala Nika, no ale niech bedzie.

— Mam dla was opowie$é o Krélestwie Srodkowym. Dobry krél
rzadzit nim przez wiele lat madrze i sprawiedliwie. W skarbcu
nie brakowato pieniedzy odtozonych na wszelki wypadek, klejno-
tow i kosztownos$ci na prezenty dla zaprzyjaznionych wiadcow.
Takze na co dzien wszystko dziatalo jak trzeba. Fabryki, gospo-
darstwa rolnicze, banki pracowaty jak w zegarku. Stowem byto to
Krélestwo na medal.

Pewnego dnia jednak, Krol pomyslat sobie, ze wtasciwie dawno
nie byt na wakacjach, potem pomyslat, ze codziennie rano siada
za biurkiem i dtugie godziny spedza czytajac sprawozdania, pro-
jekty i inne dokumenty.

— Musze odpoczaé — powiedzial Krol do swojego marszatka. — We-
zwij prosze ksigzeta i ksiezniczki do Wielkiej Sali Audiencyjne;j.
Musze z nimi powaznie porozmawiaé¢. Pora na zmiany.

— Alez Najjasniejszy Panie — zaniepokoit sie marszalek. — OBIE
ksiezniczki i OBU Twoich Synéw? Na pewno?

— Na pewno, na pewno — powiedziat Krél — wszyscy czworo musza
podjaé nowe obowigzki. A ja pojade na dobrze zastuzone wakacje.
Moze na Wyspe Zaczarowana?



Jak Kroél rozkazal, tak sie stato. Krél zasiadt na ztotym tronie,
a marszatek po chwili oglosit:

Ksiezniczka Rozrzutka!

Najstarsza céorka Kroéla byta ubrana wedlug najswiezszej pary-
skiej mody. Jej starannie dobrana sukienka l$nita od naszytych
drobniutkich drogocennych kamieni, a pantofelki wygladaty jak-
by przed chwila zabrano je z wystawy dziel sztuki.

Ksiezniczka bawiac sie jedwabnym wachlarzem usiadta na pierw-
szym z czterech mniejszych tronow.

Ksiqze Oszczedzaczek! — zapowiedzial marszatek. Ksigzeca szata
byla uszyta z bawelny w praktycznym ciemnogranatowym kolo-
rze bez zbednych ozdéb. Jedynie piekny, srebrny haft na kotnie-
rzu podkreslat range miodego Ksiecia.

Ksiezniczka Zrownowazonka! — brzmiata nastepna zapowiedz.
Druga corka kroélewska wybrata na te uroczysto$é¢ elegancki
aksamitny kostium z biala, jedwabna bluzka. W reku trzymata
oprawna w skore ksigzke.

Zanim marszatek zapowiedzial nastepng osobe wbiegl Ksigze
Zdobywca, ubrany jak do konnej jazdy.

— Witam unizenie — zawotal wesoto, zajmujac ostatni z czterech
tronow. — Coz tak waznego mamy dzisiaj w planie?

— Chciatbym zebys$cie nauczyli sie rzadzi¢ i gospodarowaé majat-
kiem — powiedziat Krol uroczyscie. — Mam swoje plany na dlugie
wakacje, a wy tymczasem...

— Ja bym tez chciata na wakacje — zawotata Rozrzutka.

— Ja tez — zawtorowal jej Zdobyweca.



— Nic z tego moi drodzy. Taka podjatem decyzje. Kazde z was do-
stanie swoje ksiestwo i bedzie samodzielnie rzadzié. Po swojemu.
Przez caly rok! Zobaczymy, jakie osiagniecie rezultaty. Zwlaszcza,
jesli chodzi o BUDZET.

— Jaki budzet? — zapytali réwnoczesnie Ksiaze Zdobywca i Ksiez-
niczka Rozrzutka.

— Ja tez nie wiem co to jest — dodat Ksigze Oszczedzaczek. — Cho-
ciaz brzmi ciekawie.

— Wszystko wyjasni wam Medrzec — powiedziat Krol. — Powie,
jak sie zarabia pieniadza, w jaki sposéb wydaje, a jak oszczedza.
Stuchajcie uwaznie, uczcie sie, a potem, mam nadzieje, bedziecie
umieli podejmowaé decyzje ekonomiczne. Wiasciwe decyzje ma
sie rozumie¢! A ja tymczasem pdéjde sie pakowac.

— Nauczymy sie oszczedzaé — ucieszyt sie ksigze Oszczedzaczek.
— I wydawaé — dodata Rozrzutka.

Medrzec byt wysoki i wydawat sie niezwykle
potezny w faldzistych szatach.

Popatrzyl na czwérke stuchaczy, w ré6znym
stopniu zainteresowanych.

— Budzet to najprosciej méwiac taki skar-
biec. Przybywa w nim pieniedzy po wygra-
nych bitwach, albo z danin, ale ubywa, bo
musimy kupowaé rézne rzeczy, budowaé
mosty, albo domy.

Na koniec miesigca sprawdzamy, czy
w skarbcu zostaty pieniadze i ile ich zostato —
zaczgl Medrzec. — Rozumiecie?

— Eee — zaczeta Rozrzutka.

— No dobrze, to w wersji tatwiejszej. W kaz-
dym domu jest budzet. DOMOWY. W waszym
przypadku to bedzie BUDZET PALACOWY,
ale to wszystko jedno. Zawsze sg DOCHODY
i WYDATKI.

— No i co dalej? — zapytata Nika.

— Dalej — powiedziat DDG - to beda zadania dla was. Do Kroélestwa
wrocimy troche pdéznie;j.

— Ale czy to bedzie ciekawe? — wyszeptal Nik.

— No jasne! — zawotal DDG. - przeciez kazdy z nas ma do czynienia
z budzetem. A jak masz wtasne pieniadze, chociazby kieszonkowe,

to masz wiasny indywidualny BUDZET i musisz dbaé o réwnowage
dochodéw i wydatkéw. Inaczej zbankrutujesz.



— No to zaczynamy! Do domowej kasy wplywaja pieniadze z pensji
rodzicow, czyli DOCHODY. Ale oczywiscie mamy sporo WYDATKOW:
— Optaty za mieszkanie, za wywoéz Smieci, za prad, za ogrzewanie, za
wode.

— Jedzenie! Zdrowe produkty na $§niadanie, obiad i kolacje. Ale tez
czekolada, albo cukierki, a nawet napoje gazowane dla tasuchow
(tak nawiasem méwiac, te wydatki powinniémy zmniejszaé — bedzie-
my zdrowsi).

— Ubranie! Buty, parasolke, torebke, plecak i wszystko inne.

— Benzyna do samochodu, naprawy samochodu, myjnia.

— Wakacje!

— Bilety do kina, na mecz, do teatru, na koncert, ksiazki, gry! Zabawki!
— Duzo tego — zauwazylta Nika.

— No to prawda! Ale to jeszcze nie wszystko. Niektorzy ludzie mu-
szg oddaé¢ do banku rate za mieszkanie, albo komputer - to tez
wydatki. A teraz patrzcie!

Przed nimi, na wielkim ekranie, wy$wietlita sie tabelka:

Dochody Wydatki
Pensja mamy 2500zt | Optaty za mieszkanie (prad, gaz, woda, Smieci) | 1000zt
Pensja taty 2500zt | Jedzenie 2000 zt
Kredyt w banku 500 zt
Ubrania 800zt
Stodycze 400 zt
Zabawa (kino, park linowy, GoJump) 300 zt
RAZEM: | 5000 zt WYDANO: | 5000 zt

Po miesigcu zostaje nam: | 0zt

— Co zauwazyliscie? — zapytal DDG.

— Nie wydawali na samochéd — powiedzial Nik ostroznie — o to chodzi?
— Na koncu maja zero — dodata Nika — czyli nic im nie zostalo.

— Stusznie. Chodgzi o to, ze ta rodzina wydaje wszystkie swoje dochody.
— A gdyby co$ sie wydarzyto? Co$ niespodziewanego, na co potrzeb-
ne sg pienigdze? — zaniepokoita sie Nika.

— Wtedy musieliby pozyczy¢ od kogo$, albo wziaé kredyt w banku.
I potem odda¢ oczywiscie.
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— Czyli powinno sie zostawia¢ troche pieniedzy na wszelki wypa-
dek? — zapytat Nik.

— To dobry pomyst. Poza tym mozna tez oszczedzaé na jakis specjalny
wydatek — powiedziat DDG. I wtedy to wyglada tak...

Na ekranie pojawita sie nastepna tabelka:

Dochody Wydatki

Pensja mamy 2500zt | Optaty za mieszkanie (prad, gaz, woda, Smieci) | 1000zt
Pensja taty 2500zt | Jedzenie 2000 zt

Kredyt w banku 500 zt

Ubrania 800 zt

Stodycze 100 z4

Zabawa (kino, park linowy, GoJump) 100 zt
RAZEM: | 5000 zt WYDANO: | 4500z

Po miesigcu zostaje nam: | 500 zt

— Mniej wydaja na stodycze i na zabawe — zauwazyt Nik.
— I zostato im 500 ztotych — dodata Nika.

— Bo odktadajg na rodzinng wycieczke w géry — powiedziat DDG —
1 muszg oszczedzacé na takich wydatkach, ktére nie sg konieczne,
zeby mie¢ pienigdze na pdéznie;.

— I jeszcze jeden przyktad:

DOCHODY: WYDATKI:

Pensja mamy 2500zt | Opfaty za mieszkanie (prad, gaz, woda, $mieci) | 1000zt
Pensja taty 2500zt | Jedzenie 2000 zt

Kredyt w banku 500 zt

Ubrania 800 zt

Stodycze 600 zt

Zabawa (kino, park linowy, GoJump) 600 zt
RAZEM: | 5000 zt WYDANO: | 5500zt

Po miesiacu zostaje nam: | 500 zt




— Wydaja duzo na stodycze. Bardzo duzo. Niewiele mniej niz na
ubrania — powiedziata Nika.

— No i na zabawe. I nic im nie zostato! — dodat Nik

— No wlaénie. Nic nie zostato poza dtugiem. Zabrakto im 500 zto-
tych i pewnie musieli pozyczy¢.

— No to w przyszlym miesiacu moga miec ktopoty — podsumowat Nik.
— Sg ludzie, ktérzy wydaja wiecej niz zarabiaja. Czy tak mozna?
Czy tak trzeba? Czy to jest rozsadne? To sa pytania, na ktére sami
sobie odpowiadamy. Mozna wydawaé¢ dokladnie tyle, ile sie zara-
bia, mozna wydawa¢é wiecej i mozna wydawac mniej. A jak Ty po-
stepujesz, kiedy dostajesz kieszonkowe albo pieniadze od Dziadka
lub Babci?

— To jednak bardzo skomplikowane — westchneta Nika. — Skad
cztowiek wie, czy postepuje EFEKTYWNIE?

— Moze wejdzcie tu — powiedzial DDG pokazujac nastepne drzwi —
dowiecie sie troche wiecej o wydawaniu... i nie tylko.

— Lubie wydawac¢. Czasem - przyznata Nika.
— No to tym bardziej zapraszam. Czeka tam na was Merkury.

— Czy to jaka$ gra? — zapytal Nik.

* — W pewnym sensie tak — powiedzial

Merkury. — Witam w $wiecie KON-
suan SUMPCJI. Daje wam teraz CZARO-
— DZIEJSKA KARTE, ktéra umozliwi

wam zakupy...

W jednej chwili rodzenstwo zostato otoczone przez ogromny ttum
dziwnych postaci i rzeczy. Kazda z nich prébowata ich zatrzymac,
przekonaé, zmusi¢ do spojrzenia. Przekrzykiwaly sie tak, ze wokot
panowat nieprawdopodobny harmider.

— Jestem najlepszym samochodem §wiata! A ja najbardziej czerwo-
nym! A ja jestem najciekawsza gra! A ja najbardziej niezwykta...
A ja jestem niespotykanym cudem techniki... I wszystko tu jest dla
was, dla was... Wybierajcie, wszystko co chcecie moze by¢ wasze.

— Naprawde? — Nik odwrécit sie do Merkurego.

— W tej chwili naprawde. Ale tylko teraz. Mozesz mie¢ kazda
rzecz, ktora tu zobaczytes.

Nik zanurkowat w thum poruszajacych sie wokét niego rzeczy
i goraczkowo zbieral wszystko, co wpadlo mu w rece. Po chwi-
li mial juz zapeilnione kieszenie, a przed soba nidst wielki kigb
roznych rzeczy, utrudniajacy mu przemieszczanie sie. Nagle, jak
na dany sygnal, wszystkie tloczace sie postacie i rzeczy zniknely.



12

Pozostalo tylko to, co Nik zebrat i wysypywat teraz przed siostra
i Merkurym na trawe.

— Nie wiem, po co ci piszczaca lalka. Nawet ja sie juz takg nie
bawie. I dziesie¢ matych pitek i kilka pajacykéw i tyle blaszanych
samochodzikéw. Po co ci ta gra, wcale takich nie lubisz. I jeszcze
to i to — pokazywata Nika. — Gdzie to wszystko zmieScisz? I wila-
Sciwie, co chcesz z tym zrobic?

— No nie wiem... jako$§ tak samo wyszto. Chcialem wykorzystaé
okazje. Nawet nie patrzytem dokladnie.

— No tak. Ale w ten sposob wydates pieniadze bez wiekszego sen-
su. Wiekszos$¢ tych rzeczy wcale ci sie nie przyda, albo przyda sie
na kréotko. I w dodatku nie zmiesci sie w twoim pokoju.

Ekonomisci méwia, ze ludzie majg nieograniczone potrzeby, ale
maja ograniczone mozliwosci. Czyli chcemy mieé wiele rzeczy, ale
nie mamy tyle pieniedzy, zeby to kupic¢. Jednak nie tylko o pienia-
dze tu chodzi. Wyobrazcie sobie, co by byto, gdyby kazda osoba na
Swiecie chciata mieé dwa samochody. Jest nas ponad 7 miliardéw.
Na pewno nie starczytoby drog, zeby te wszystkie samochody
miaty gdzie jezdzié i nie starczyloby surowcow, zeby tyle samo-
chodéw wyprodukowadé.

— Czyli jak powinno sie postapié — zapytata Nika.

— Pewnie lepiej by bylo zainwestowa¢ w komunikacje zbiorowa
w tym przypadku — powiedziat Merkury. To jest problem EFEK-
TYWNOSCI wydawania pieniedzy.

— Czyli?

— Czyli znalezienie najlepszego z mozliwych rozwigzan dla spo-
sobu wydatkowania naszych pieniedzy, albo wykorzystania na-
szych zdolnos$ci, czy wreszcie najlepszego funkcjonowania catej

gospodarki. A nawet najlepszego wykorzystania twojego kieszon-
kowego — Merkury uémiechnat sie do Nika.



Wiele innych pytar, jakie sobie zadajemy, dotyczy EFEKTYWNOSCI.
Pytanie,Czy is¢ dzis do kina?” jest pytaniem o efektywne (najlepsze zmoz-
liwych) wykorzystanie Twojego czasu. Bo przeciez mozesz zosta¢ w domu
i pouczyc sie na jutrzejszq klaséwke. Albo pojeZzdzic¢ na deskorolce?

Albo inne pytania: Czy kupic sobie lody po szkole? Czy is¢ dzis na lekcje
zangielskiego? Czy zjechac na rowerze z tej gorki ryzykujqc, ze przewro-
ce sie i rozbije rower? Czy poswiecic czas na sprzqtanie w pokoju?
Zawsze mozemy znaleZ¢ inny sposob: mozemy inaczej spedzic¢ czas,
mozemy inaczej zagospodarowac pienigdze np. kupujqc mniejsze lody
i zostawiajqc sobie pieniqdze, zeby ponownie kupic lody w kolejny dzien.
Mozemy zainwestowac nasz czas w nauke angielskiego lub sprzqtanie,
albo mozemy zwyczajnie odpoczqc.

— A jakie moze by¢ najlepsze wykorzystanie kieszonkowego? — zapy-
tat Nik.

— Sg rézne sposoby na wykorzystanie pieniedzy. Bedziesz mogt
sie zastanowi¢ czy wydatki, czyli KONSUMPCJA, to jest najlepszy
sposob rozdysponowania pieniedzy. Mozesz na przyktad OSZCZE-
DZAC. Czyli odktadaé pieniagdze na péznie;.

— Na p6zniej? — zdziwila sie Nika.

— No tak. Na przyklad marzysz o czyms$, ale nie masz teraz dosé
pieniedzy. Wtedy warto oszczedzac. Wyobraz sobie, ze wydajesz
o 500 zt mniej niz zarabiasz. To oznacza, ze co miesiac odkladasz
500 zt. A przez rok zaoszczedzisz 6000 zt.

— 0O, to sporo — ucieszyt sie Nik.
— Tak, pod warunkiem, ze oszczedzasz systematycznie. No i po

roku zastanawiasz sie co dalej. Moze jeszcze dalej oszczedzac,
a moze kupié co$ co sprawi Ci przyjemnosci?

Czy masz podobne pomysty na wydatki?
Y p pomysty na wy

- narty 1 buty narciarskie - 1200 zt

- wycieczka do parku rozrywki - 600 zt
- wakacje — 0000 zt

- mozesz kupié xbox = 1500 zt

- kupié ekspres do kawy = 600 z4

- gry na xbox — 150 zt




Zapisz, ile w miesigcu wydajesz na stodycze / drozdzowki / napoje gazowane. . . . . ... ... ...

Jesli zrezygnujesz z kupowania potowy stodyczy, ktdre kupujesz dzis to, ile zaoszczedzisz przez rok?
Policz i nie pokazuj nikomu ;

Oszczedzam tygodniowo . . . . . . ... ... .. Oszczedzamw miesigcu . . . . . . ... ...

Oszczedze wcigguroku . . . . . ... ... ...

Zastandw sie na co chciathys wydac te pienigdze. Napisz sobie cel, na ktory warto oszczedzac:

O]
-

BUDZET - to takie rozliczenie - jak kasa w sklepie, do ktérej wktadamy to co
klienci nam pfaca/albo to co zarabiamy (kiedy méwimy o budzecie domowym)
a wyciggamy to co musimy zaptaci¢ komus (jakie$ ptatnosci).

To co wptywa do budzetu nazywamy DOCHODAMI.
To co wyptywa to WYDATKI.

Jezeli dochody (to co wptywa nam do kasy) beda wyzsze od wydatkéw to zo-
stang nam pienigdze w kieszeni, czyli mamy OSZCZEDNOSCI.
Jesli wydajemy wiecej niz nam wptywa do kasy to bedziemy mieli DLUGI.

WYDAWANIE inaczej nazywa sie KONSUMPCJA, jest przyjemne, ale nalezy pa-
mietac, ze nasze potrzeby sg wieksze niz nasze mozliwosci (pienigdze), dlatego
nie mozemy kupowac¢ wszystkiego.

Problem ograniczonych zasobéw i nieograniczonych potrzeb cztowieka na-
zywamy w ekonomii PROBLEMEM RZADKOSCI. Dlatego ekonomia szuka od-
powiedzi na pytania dotyczace naszych decyzji i zastanawia sig, ktora decyzja
bedzie najlepsza. Rozwigzaniem tego problemu jest szukanie efektywnosci,
czyli najlepszego efektu. W naszej opowiesci takie ekonomiczne pytanie brzmi:
Jak najbardziej EFEKTYWNIE wydac nasze pienigdze?

A jesli mowimy o tym jak dziata panstwo, to pamietaj, ze jesli paristwo oszczedza
pienigdze to robi to po to, zeby w przysztosci za co$ zaptacic. Jednak jest to sytuacja
niezwykle rzadka, poniewaz z reguty panstwo wydaje wiecej niz posiada.




— A teraz - powiedzial Merkury — musimy rozwazy¢ jeszcze co
sie dzieje, jesli brakuje nam pieniedzy, a nie mamy oszczednosci,
z ktorych mogliby$émy skorzystaé. Musimy od kogos te pieniadze
pozyczy¢. Kiedy je pozyczymy to mamy DLUG, co znaczy, ze te
pienigdze trzeba bedzie oddaé.

— Czy to znaczy, ze dlug to cos$ zlego? — zapytata Nika.

— Nie, wrecz przeciwnie, jesli potrafisz co$ pozyczy¢ i oddac¢ na czas,
to jest to co$ zupelie normalnego. Wyobraz sobie, ze dostatas od
mamy pieniadze na drozdzéwke, w drodze do szkoty przypominasz
sobie, ze te 2 ziote leza sobie teraz na twoim biurku, bo zapomniata$
wlozy¢ te pieniadze do kieszeni przed wyjsciem z domu. Hm... co zro-
bié, czy masz nie je§é drozdzéwki i chodzié¢ glodna? Czy moze warto
pozyczy¢ 2 zlote na drozdzéwke od kolegi czy kolezanki?

N

— Czyli mozna pozyczac pieniadze, pod warunkiem, ze je oddamy — tak?
— Nie tylko pieniadze. Czasem przeciez pozycza sie inne rzeczy.
Oléwek, ksiazke, plyte z muzyka. A czy kiedy$ zdarzyto Ci sie od-
pisaé zadanie od kolegi? To tez jest pozyczanie — tym razem pozy-
czasz jego czas, ktéry on poswiecil na robienie zadania. Kiedy on
bedzie w ktopocie to Ty mu taka przystuge, albo sw(j czas, chetnie
oddasz. Jak widzisz pozyczanie i oddawanie to nic ztego, a nawet
pozwala nam robi¢ wiecej, niz gdybySmy nie pozyczali od siebie.
Mozemy co$ zrobié, kupié, nawet jesli nie mamy takich mozliwo-
§ci. Tak mozna pozna¢ ludzi, zdoby¢ przyjaciét, a nawet mozna
sprawdzi¢, czy koledze mozna zaufac.

— Nigdy nie my§latam w ten sposéb — powiedziala Nika.
— Ale, jak widzisz, pozyczanie buduje wiezi i zaufanie miedzy ludzmi.
Oczywiscie do momentu, dopdki ten kto pozycza oddaje to co pozyczyt.
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ZADANIE

Zastanow sie, ilu osobom cos pozyczytes i od ilu 0s6b cos pozyczates.
Narysuj to, tak jak na obrazku ponizej.

a/bum oL ego

m pozyczytem/pozyczytam od... ﬂ pozyczytem/pozyczytam...
(co$ od kogos) (cos$ komus)

Teraz przypomnij sobie, czy wszystkim wszystko oddates i czy od wszystkich
wszystko dostates z powrotem.

Zaznacz innym kolorem twoje pozyczki od innych, a innym kolorem pozyczki,
ktorych Ty udzielites.

Popatrz teraz na ten rysunek. To jest twdj krag zaufania.



— To znaczy, ze dobrze jest pozyczaé¢ ? — upewniat sie Nik — optaca
sie — tak?

— Najtatwiej odpowiedziec, ze tak, oplaca sie. Ale to pytanie dotyczy
bardziej skomplikowanej sytuacji. Z jednej strony chodzi o to, ze
pozyczasz koledze co$ np. rower, a z drugiej strony, chodzi o to, ze
ty pozyczasz co$ od kolegi czy kolezanki.

Co ciekawe, w jezyku polskim stowo pozyczac opisuje obie te sytu-
& acje ale np. w jezyku angielskim uzywamy dwdch réznych stow:
kiedy pozyczamy (cos komus) to uzywamy stowa lend, a kiedy
pozyczamy (cos od kogos) to uzywamy innego stowa tzn.: borrow.

— Najpierw zastanéwmy sie, czy optaca sie pozyczaé co$ do kogos
i za to placic.

— No chyba nie — zastanowita sie Nika.

— Ale czasami tak. Na przyktad wyobraz sobie, ze nie masz nart,
a chcialaby$ pojechaé na stok i sobie pojezdzi¢. Nie jezdzisz co-
dziennie, a nawet nie co tydzien, czyli pojawia sie pytanie, czy bar-
dziej optaca sie kupi¢ narty, czy wypozyczy¢ narty na 1 dzien. To
wypozyczenie kosztuje 30 ztotych. Czy to sie optaca? Zawsze moz-
na powiedziec: i ,tak” i ,,nie”.

30 ZJf 30 zt 30 z+
30 zt
30 ZJf 30 zt
30 zt
0 304

TAK: NIE:
Jesli chciatabys pojechac raz, no moze dwa Nie bedzie ci sie to optacato,
razy w sezonie na narty — w takiej sytuacji nie kiedy chciatabys korzystac
musisz kupowac nowych nart, wigzan i kijow. z wypozyczalni nart czesto,
Mam te narty na chwile, a potem przez caty poniewaz wielokrotne pozy-
rok sq ci niepotrzebne. Czyli ptacisz 30 z1, by- czanie bedzie kosztowac
fas na stoku, spedzitas mito czas i nie musiatas duzo i moze nawet tyle, co
kupowac nowych, drogich nart. kupno nowych nart.

— To rzeczywiscie skomplikowane — zgodzit sie Nik. — Ale nie wiem,
czy wszystko mozna wypozyczyc.



W naszych czasach duzo rzeczy mozna wypozyczy¢, czesto nie potrzeba nawet
i5¢ do wypozyczalni tylko mozna to zrobi¢ przez aplikacje.

No to juz wiemy, ze mozna pozyczy¢ narty, albo rower.

Zastanow sie, jakie rzeczy mozna wypozyczy¢ w miescie, w ktérym ty miesz-
kasz, napisz kilka przyktadéw, zobacz kto wymysli najwiecej przyktadow:

oooooooooo

oooooooooooooooooooooooooooooooooooooooo

— Ciekawe to pozyczanie — powiedziata Nika.

— Ale to jeszcze nie wszystko — uSmiechnat sie Merkury. Troche
inng sprawg jest pozyczanie nie konkretnej rzeczy, ale pieniedzy.
W sytuacji, kiedy nie mam pieniedzy, a chcialbym np. kupié sobie
dom, telewizor, rower, to moge pozyczy¢ pieniadze i najczesciej ro-
bie to w banku. Pamietasz, ze wypozyczenie nart kosztowato 30 zi
za 1 dzien. Za pozyczanie pieniedzy tez sie ptaci. Ekonomisci nazywa-
ja taka cene OPROCENTOWANIEM.

s

— To brzmi trudno.

— No to wyobraz sobie, ze pieniadze sg
jakim§ przedmiotem — sprébujmy z narta-
mi. Przyktadowo Bank méwi, ze pozyczy
nam pieniadze, a cena tej pozyczki to 10%,
oznacza to, ze od kazdego pozyczonego
100 zt musimy za rok wypozyczenia za-
placié¢ 10 zl. No i oczywiscie tak samo jak

oddajemy narty, musimy te 100 zt réwniez
odda¢ do banku.

Czyli: pozyczam 100 zt i po roku odnosze te
100 zt + oplate za wypozyczenie, czyli 10 zt.

— A jesli pozycze 200 zl to, ile zaptace? -
zapytal Nik — Zaraz! Juz wiem. To chyba
nie jest trudne — musze oddaé po roku to
co pozyczytem, no i jeszcze 20 zt optaty za
Wypozyczenie.



Pieniqdze pozyczone z banku nazywamy KREDYTEM.

To teraz odpowiedzmy sobie na pytanie czy optaca sie pozyczac od
kogos? - Oczywiscie, pozyczamy od zawsze i bedziemy pozyczac do
momentu, kiedy uznamy, ze cena za wypoZyczenie jest odpowiednia —
pozyczamy narty, pozyczamy rower, czy hulajnoge, a przeciez kiedy
jedziemy na wakacje pozyczamy pokdj lub apartament na kilka dni.

Robimy to po to, zebysmy nie musieli kupowac np. nart albo domku
nad morzem. Natomiast jesli cena za takq ustuge bedzie zbyt wysoka
to méwimy - to sie nie optaca i szukamy innej oferty.

A teraz pytanie, czy optaca sie pozycza¢ komus rzeczy albo pienig-
dze. Popatrz jak duzo jest firm, ktére cos komus pozyczajq.

W moim miescie jest np. duzo hoteli, hosteli, apartamentdw. Sq to
miejsca, ktdre ktos wypozycza turystom na kilka dni, a turysci ptacq
odpowiedniq cene.

W podobny sposéb mozesz pozyczyc¢ rower, hulajnoge czy lezak na
plazy. Oznacza to, Zze osobom, ktére prowadzq firme pozyczajqcq
rowery, lezaki czy samochody po prostu sie to optaca.

Jesli masz dom w gdrach, mozesz go czasem komus wypozyczyc
(wynajqc), a ten ktos zapftaci Ci za to pieniqdze.

Czy bedziesz zadowolony — pewnie tak, sam nie uzywasz tego dom-
ku w tym czasie, a do twojej kasy wplynety pieniqdze, ktdre turysta
zapftacit za wypozyczenie Twojego domku.

Czy turysta jest zadowolony - tak — przeciez pojechat sobie na urlop
i spedzitgo tam, gdzie chciati co najwazniejsze, zeby wyjechac w géry
nie musiat kupic¢ catego domu. Wystarczyto go pozyczy¢ na tydzien.




— Strasznie duzo trzeba wiedzie¢ o tym pozyczaniu — poskarzyta
sie Nika. — Moze lepiej nie pozyczaé tylko kupowacé to, na co mam
pienigdze?

— Ale to by znaczylo, ze wielu rzeczy nie bedziesz miata — zauwazyt
Nik.

— No wtaénie — dodat Merkury. — Ciekawe czy zauwazyliScie ofer-

ty sklepéw, ktére proponuja na przyktad: KUP TELEWIZOR NA
RATY 0%.

— Czyli jak? — zapytat Nik.

— To znaczy, ze kupujesz w sklepie telewizor, ale nie musisz za nie-
go placi¢ od razu catej sumy. Sklep pozwala zaptaci¢ za ten tele-
wizor w RATACH. Placisz np. co miesiagc jaka$ czes¢ ceny i tak,
powiedzmy, przez caly rok, i jak skonczysz ptacic, telewizor jest juz
w peilni Twdj. Ale co najwazniejsze to fakt, ze od samego poczat-
ku miale$ ten telewizor w domu i nie musiate§ na niego czekac,
az uzbierasz wszystkie potrzebne pieniadze, zeby go kupi¢. Czyli
sklep tak naprawde POZYCZYZL Ci pieniadze na zakup, albo ina-
czej na to patrzac, POZYCZYL Ci telewizor do czasu, do kiedy nie
uzbierasz potrzebnych pieniedzy. Prawda, ze wygodne?

— A, ijeszcze RATY 0%. Tak czesto sklepy zachecaja do zakupéow.
Oznacza to, ze nie ma zadnych kosztéw tej pozyczki. Wybrany
przez Ciebie telewizor kosztowal 1200 zl, sklep zaproponowat Ci,
ze nie musisz za niego placi¢ od razu, ale mozesz placi¢ co miesiac
100 zi, az uzbiera sie 1200 zl. Czyli placisz przez 12 miesiecy (co
miesiac 100 z1), az uzbierasz 1200 zt i dodatkowo nie ptacisz optaty
za pozyczenie tych pieniedzy. W tym przypadku sklep pozyczyt Ci
pieniadze, a Ty oddajesz je przez 12 miesiecy.

Styczenri 100 zt + luty 100 zt + marzec 100 zt +.... + grudzien 100 zt = 1200 zt

1200,00

TYLKO PAMIETAJ. NIE ZAWSZE TO TAK WYGLADA
— czasem sklep moze doliczy¢ jakies dodatkowe
opfaty i dalej udawac, ze raty wynoszq 0% — ale wte-



Podsumowujgc

Pozyczanie pieniedzy to nic ztego, dzieki temu mozemy kupowac rzeczy,
na ktdre nas nie stac, dzieki temu mozemy zainwestowac np. w firme,
czy kupic¢ mieszkanie lub telewizor.

Jednak musimy pamietac, Ze najwazniejsza jest umiejetnos¢ oddawania
dtugdw. Trzeba pamietad, ze za kazdq rzecz, ktérq pozyczasz, musisz
zapftaci¢ ustalong OPEATE ZA POZYCZANIE.

Jesli pozyczasz pienigdze w banku to nazywamy to KREDYTEM, a ta
optata nazywa sie OPROCENTOWANIEM. Przed pozyczeniem warto sie
zastanowic: czy to, co chcesz kupic jest naprawde tego warte oraz czy
optata za pozyczenie nie jest za wysoka.

Pamietaj, nie tylko Ty pozyczasz pieniqdze lub rzeczy, robiq to wszyscy.
Paristwo pozycza pieniqdze od obywateli albo w bankach, zeby cos
wybudowac np. lotnisko, most czy autostrade, albo zeby cos kupic np.
samochody dla policji, czy tablice i krzesta do szkot.

Kazdy, kto pozycza pieniqdze, kiedys musi je oddac. Dlatego, kiedy pan-
stwo chce pozyczy¢ pieniqdze tez sprawdza, czy optata za pozyczenie nie
jest zbyt wysoka. Jesli paristwo nie jest rzqdzone dobrze, to ludzie bojq
sie pozyczac panistwu pienigdze. Wtedy optata za pozyczenie (OPRO-
CENTOWANIE) bedzie wysoka, a pozyczanie bedzie mato optacalne.

— Czy juz wszystko wiemy o pienigdzach? — uémiechneta sie Nika.
— Obawiam sie, ze nie — zaprzeczyl Merkury — chociaz na pewno

wiecie juz duzo. Ale mysle, ze jeszcze trzeba zastanowié sie nad
INWESTOWANIEM.

— Czyli?

— Inwestowanie to jeszcze inny pomyst na wydatkowanie pieniedzy.
Pieniadze mozna wydawaé na rézne rzeczy i ustugi, mozna czesé
swoich dochodéw przeznaczyé na oszczednosSci, czyli zrezygnowacé
z kupowania jakich$ rzeczy dzi$ i odtozy¢ na pézniej, po to, zeby
kupié¢ co$§ na co dzi$ nas nie staé. Mozna jednak nasze pieniadze

ZAINWESTOWAC. Oznacza to, ze przeznaczymy nasze pienigdze
na taki cel, ktéry pozwoli nam OSIAGNAC ZYSKI.

— Aa, czyli zarabia¢ dodatkowo? — ucieszyla sie Nika.

— No tak. Odktadanie pieniedzy na lokacie w banku to tez inwestycja.
Jesli oddamy nasze pieniagdze do banku to po roku bedziemy mieli
wiecej pieniedzy. Jednak ekonomis$ci o zysku z lokaty bankowe;j
moéwia, ze to ZYSK NORMALNY. Czyli, ze to jest najnizszy zysk
mozliwy do osiagniecia w najbezpieczniejszy sposob.

— A jakie tu moze by¢ niebezpieczenstwo? — zdziwit sie Nik.



— Jesli pojawito nam sie stwierdzenie ,,bezpieczny”, to musisz so-
bie uzmystowié, ze inwestowanie to tez ryzyko. Moze sie okazac, ze
Twoja inwestycja nie zawsze skonczy sie sukcesem. No i tu zawsze
powstaje pytanie, czy chciatby$/chciataby$ zaryzykowaé, zeby kie-
dys mieé¢ wiecej? Jesli tak to masz dusze inwestora.

— W takim razie w co, i jak mozna inwestowac? — dopytywatla sie Nika.

— Zainwestowa¢ mozna w jakas RZECZ, w CZLOWIEKA lub
w DZIALALNOSC.

Oznacza to, ze dzi§ mozemy zrobié¢ co$, co w przyszlosci pozwoli
nam zyskaé wiecej niz dzi§ mamy.

Tylko, ze to nie jest takie tatwe. Zauwaz, ze wiekszos§¢ rzeczy, kto-
re mozesz kupié¢ dzis, za rok beda warte mniej niz dzis. Czy wiesz,
dlaczego?? (Jesli nie wiesz, pomysl o samochodzie, albo o konsoli
do gier czy komputerze. Ile kosztuje dzisiaj, a za ile mozesz sprze-
da¢ te rzeczy np. za rok).

Pomysl, jaka rzecz mozesz kupic dzisiaj, a w przysztosci np. przy jej sprzedazy
zarobi¢ wiecej niz dzi$ zaptacites.
Wymysl takie inwestycje w rzeczy i podaj 4-5 przyktadéw.



— A w co jeszcze oplaca sie inwestowac? — zainteresowat sie Nik.

— Mozna INWESTOWAC W RZECZY. Mozna kupowaé takie rzeczy,
o ktérych myslimy, ze ich cena wzroénie. To wymaga zastanowienia.
Na przyktad wiemy, ze caty czas ros$nie liczba mieszkancow $wiata,
juz jest nas ponad 7 miliardéw, a ziemi nie przybywa. Oznacza to,
ze coraz wiecej osob bedzie zainteresowane posiadaniem wtasnego
kawatka ziemi na przyktad po to, zeby zbudowa¢ dom. Im wiecej
jest chetnych, czesciej znajdzie sie ktos, kto powie, ze zaptaci wiece;.
To sie nazywa LICYTACJA. Ktos$ ma jakas rzecz, ktoéra chcialyby
mieé¢ inne osoby. Przypomnij sobie jak w klasie wymieniacie sie
kartami pitkarzy albo innymi rzeczami, ktére zbieracie. Chlopak
z innej klasy ma karte, na ktorej wszystkim Wam zalezy, i chce sie
wymienié, bo ma dwa egzemplarze. Teraz wszyscy chetni zastana-
wiaja sie co da¢ za te karte wlascicielowi. ,,Ja dam jedna, ja dam dwie,
a ja dam trzy albo nawet cztery karty”. Co sie wtedy dzieje? No tak
wlasnie roénie cena tej karty. Jesli masz taka karte to otrzymasz za
nig wiele innych kart, a przeciez to tylko zwykta karta, ktéora kazdy
mogt kiedys kupié z innymi kartami w kiosku. LICYTACJA sprawita,
ze ta karta jest warta kilka innych kart, ktére kto$ jest gotowy za nig
zaplaci¢. Jesli kupiles taka karte, to jak sam widzisz, po jakim$ czasie
jest ona warta wiecej niz na poczatku.

— Jakie inne rzeczy mozna tak kupié i zaczeka¢ az ich cena wzrosnie? —
zapytata Nika.

— Wszystkie te, ktore ludzie kolekcjonuja, takie, ktére sa rzadkie
i nietypowe, albo wszystkie te, ktore bedzie mozna dtugo uzyt-
kowaé. Przyktadowo, od zawsze ludzie kupowali obrazy malarzy
mniej znanych i czekali, az ci malarze stana sie stawni i wtedy
ich obrazy bedg warte majatek. Sag ludzie, ktérzy kupili bardzo ta-
nio obrazy takich artystéw jak Vincent van Gogh, Henri Matisse,
Marc Chagall, Mark Rothko, czy Francis Bacon. Dzi$ te obrazy sa
warte fortune.




Znajdz w Internecie najdrozej sprzedane dzieta sztuki i wpisz ponizej autorow
tytuty i ich ceny.

..................................................
..................................................
--------------------------------------------------

Znajdz w Internecie rzezbe ,Krolika” Jeffa Koonsa i zastanéw sie, dlaczego kto$
zapfacit za te rzezbe 71 min dolarow.

..................................................
..................................................
..................................................

— A czy mozna inwestowaé nie majac pieniedzy? — dociekata Nika.
— No skad - oburzyt sie Nik — nie stuchatas?

— Nie masz racji — powiedzial Merkury — na pytanie Niki JAK IN-

WESTOWAC, KIEDY NIE MASZ PIENIEDZY mozna odpowie-
dzieé tak:

Mozna kupié mieszkanie, je§li nie masz pieniedzy, bo mozesz wziac
kredyt w banku. W tym mieszkaniu mozemy mieszka¢ albo potrak-
towaé go INWESTYCYJNIE, czyli np. wynaja¢ komus, kto miesz-
kania potrzebuje. Ta osoba ptaci nam co miesiac optate za to,
ze od nas wynajmuje (pozycza) mieszkanie. Taka oplate nazywamy
czynszem. Oznacza to, ze mieszkanie co miesigc przynosi nam okre-
§lony dochéd. Te pieniadze mozemy wydawaé, oszczedzaé, albo jesli
wzieliSmy kredyt w banku, to mozemy przeznaczac na sptate kredy-
tu. Po 30 latach okaze sie, ze mieszkanie, ktore kupiliSmy jest juz na-
sze. Oczywiscie 30 lat to szmat czasu, ale zastanéw sie. Moze chcial-
bys, zeby Twoi rodzice tak zrobili i kiedy$ powiedzieli Ci: ,,— Prosze,
oto mieszkanie, ktore jest nasze, a jak doro$niesz bedziesz moégl/a tu
sobie zamieszkaé”. Oznaczaloby to, ze T'woi rodzice kiedy$ zainwesto-
wali, a dzi$§ Ty masz z tego zysk.
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Jeszcze jedna wazna sprawa: PAMIETAS, ze inwestujesz nie tylko
po to, zeby mieé pieniadze. Inwestujesz, zeby co§ mie¢, mozesz za-
inwestowa¢ w wiekszy dom i tam mieszkaé, nie bedziesz na nim
zarabiac, ale bedziesz czul sie dobrze i mozesz po prostu by¢ szcze-
Sliwym. Mozesz zainwestowaé w zdrowie, dzieki temu zyskasz
zdrowie, sprawno$é. To jest wazne, 1 na dzi$ i na pdzniej.

Mozesz zainwestowaé tak jak robi to Twoje miasto i zbudowaé
nowa szkote, przedszkole albo most. Miasto na tym nie zarobi, ale
sprawi, ze mieszkancom bedzie zyto sie lepiej. Podobnie inwesto-
waé moze cale panstwo. Inwestycja sa wydatki na edukacje dzieci
— dzieci, kiedy dorosna, beda lepszymi pracownikami, beda wiecej
umiaty zrobié. Panstwo moze budowaé autostrady i lotniska, moze
wspierac¢ przedsiebiorstwa i pomagac im sie rozwijaé, dzieki temu
powstaja miejsca pracy, bo kiedy firmy lepiej dziataja, to potrzebu-
ja wiecej pracownikéw. Dzieki temu wiecej os6b bedzie mialo prace
i bedzie zarabialo pieniadze. Inni beda mieli mosty, drogi i przed-
szkola, gdzie beda mogli posta¢ swoje dzieci.

— A czy jeszcze w co§ mozna inwestowac?
— Innym sposobem inwestowania jest INWESTOWANIE W CZ1.0-

WIEKA - Merkury u§miechnat sie do Niki. — Na przyktad w ciebie,
albo w twojego brata.

— A jak mozna inwestowac w siebie?
— I jakie z tego mozna mieé korzys$ci? — dodat Nik.

— Musze was ostrzec, ze czesto takie inwestycje moga wydawac sie
czyms$ niemitym i nudnym, bo inwestycja w czlowieka oznacza dzia-
lanie, ktore sprawi, ze ten cztowiek bedzie wiecej wiedzial lub po-
trafit zrobié. A to wymaga pracy!

Jezeli chcesz zosta¢ artysta/tka to musisz
poswieci¢ swdj czas i czesto pieniadze na
lekcje rysunku, rzezby czy malarstwa.
Jesli chcesz zostaé strazakiem, zolnierzem
lub policjantem to musisz zainwestowaé
swoj czas w chodzenie do szkoly, nauke,
a nastepnie dalsze szkolenia i zdobywanie
oraz podnoszenie wlasnych umiejetnosci.

Chcesz zosta¢ lekarzem/lekarka, piosen-
karzem/ka, czy aktorem/ka to czeka Cie
duzo pracy. Im chcesz by¢ lepszy w jakiej$
dziedzinie, tym musisz wiecej po$wieci¢ na
doskonalenie swoich umiejetno$ci.




(777772

Ludzie, ktérzy odnosza sukces potrafia znalezé czas na to, zeby
sie doskonali¢, zeby sie uczy¢ i zeby pracowa¢ nad zdobywaniem
nowych umiejetnosci. To wszystko wymaga pracy. Moze sie zda-
rzy¢, ze kiedy koledzy/kolezanki bawig sie, graja, spotykaja sie na
podworku, Twoi rodzice méwia: zréb zadanie, poucz sie angielskiego,
idz na dodatkowe zajecia z matematyki. ,, To straszna sprawa, inni
moga iS¢ do kina, a ja nie” — tak myslisz, moze nawet jeste$ zty/
zta — a tymczasem, T'woi rodzice tak méwia, bo cheg Cie nauczyé, jak
inwestowa¢ w siebie. Dlaczego to jest wazne? Dlatego, ze jesli kto$
sie tylko bawi, a nie pracuje, zazwyczaj niczego nie osigga. Chcecie
wiecej umiec, wiecej osiagnaé, by¢ najlepsi? Ha! To musicie po§wiecic¢
na to czas.

Naucz sie uktadaé¢ kostke Rubika, poswie¢ na to godzine dziennie.
Jestem przekonany, ze po tygodniu kostka bedzie utozona bez zad-
nych pomytek, bez konieczno$ci patrzenia w instrukcje — poswiecites
czas zdobyle§ umiejetnosci, takie umiejetnosci nazywamy KOMPE-
TENCJAMI. A zdobywanie lub podnoszenie kompetencji to jest
wlasnie INWESTYCJA - dzieki temu, moze zaimponujesz kolegom/
kolezankom, a moze dziadkowi/babci albo rodzicom.

— No a kiedy i skad beda pieniadze z tej inwestycji?

— Szybki jeste$ mtody czlowieku — zasmiat sie Merkury. — Jeéli za-
inwestujesz w umiejetnos¢, za ktora kto$§ bedzie chcial zaptacic,
no to wtasnie wtedy. Popatrz, na inne mozliwosci. Jesli nauczysz
sie dobrze matematyki albo angielskiego, mozesz zawiesi¢ w szkole
ogloszenie i pomagaé mlodszym dzieciom, ktére sobie nie radza.
Mozesz np. zarobi¢ 10 zt za godzine. A jak nauczysz sie jak wyttuma-
czy¢ co$ trudnego innym osobom, to moze zaczniesz nagrywac filmy
jak rozwiazaé trudne zadania, albo jak sie uczy¢ angielskiego, zatozysz
kanat z takimi filmami. I co wtedy powiesz? Warto bylo poswieci¢ czas,
zeby zdoby¢ nowe kompetencje? Chyba przyznasz, ze tak.

Pamietaj;
Jesli ktos poswieca swoj wolny czas
po to, zeby sie czegos nauczyc, to
znaczy, ze inwestuje w siebie. | po
jakims czasie bedzie mdgt te umie-
jetnosci do czegos wykorzystac.
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Jakie kompetencje beda potrzebne, jesli ktos bedzie chciat w przysztosci byc:

Lekarzem/ka; Piosenkarzem/ka; Strazakiem; Podroznikiem; Tworca gier wideo;
Youtuberem/ka.

Dopasuj do kazdego zawodu potrzebne kompetencje (moga wystepowac
w kilku zawodach te same kompetencje). Dopisz inne, jesli uznasz, ze jakis$
umiejetnosci brakuje w tym spisie. Zastanow sie, jak dtugo trzeba pracowa,
zeby uznag, ze zdobytes/tas ktoras z tych kompetencji na wysokim poziomie.

jezyk polski
modulowanie gtosu
Lekarz/rka © umiejetnos¢ oddychania podczas méwienia
jezyk angielski
matematyka
montaz filméw
obstuga dzwieku
znajomos¢ nut
Piosenkarz/ka o grafika komputerowa

pisanie scenariuszy
sprzedaz
geografia
zarzadzanie
fizyka ciepta i ognia

Strazak/czka o chemia (analiza substancji niebezpiecznych)
bieganie
sprawnos¢ fizyczna
znajomosc¢ anatomii
znajomos¢ dziatania lekow
znajomos¢ ustawien swiatta

Podréznik/czka © znajomos¢ zachowani ludzkich
jezyki obce
umiejetnos$¢ porozumiewania sie z innymi (wtym zobcokrajowcami)
znajomos¢ kultury wlasnej
znajomos¢ kultur obcych
znajomos$¢ programowania
Twdrca/czyni gier wideo © psychologia mtodziezy

psychologia zachowan
marketing
reklama
promocja wizerunku
reklama internetowa

Youtuber/ka © ptywanie
taniec
czytanie ze zrozumieniem
umiejetnos¢ wypowiadania sie i opowiadania
umiejetnosc pracy zespotowe;j
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Zaplanuj kariere dla osoby, ktora chciataby zostac pitkarzem/ka, kucharzem/
ka, aktorem/ka, prezesem/ka duzej firmy, informatykiem/czka.

Sprébuj przypisac tej osobie zajecia dodatkowe (jakie i ile razy w tygodniu),
na ktére musi chodzi¢, zeby w przysztosci stac sie prawdziwym profesjonalista:

Przyktad

TWORCA GIER KOMPUTEROWYCH
(w nawiasach napisatem, dlaczego mysle, ze dana kompetencja jest potrzebna).

15-20 minut dziennie angielski (angielski jest konieczny do programowania,
jak rowniez do komunikacji i tworzenia gier dla graczy w innych krajach).

5-6 godzin tygodniowo czytanie ksigzek przygodowych (dzieki temu zdo-
bywamy wiedze o réznych historiach/przygodach, uczymy sie rozpoznawac
i przewidywac, uczymy sie czerpac wzorce i inspiracje z literatury — popatrz na
gre Wiedzmin - bez czytania ksigzek by jej nie byto).

2 godziny w tygodniu nauka historii i geografii (HISTORIA pomaga szukac
ciekawego tta lub konstruowac¢ w grach opowies¢ (gry wojenne czy platfor-
mowe czesto sg historyczne, np. sg to opowiesci z roznych wojen lub réznych
epok). GEOGRAFIA uczy np. tworzenia map, tworzenia widokow, klimatu od-
WZOrowujgcego rzeczywistosc).

3 godziny w tygodniu ogladanie filmow jak programowac i prébowanie
samemu programowania (- Internet to kopalnia wiedzy, jesli nie wiesz, jak
cos zrobic to najlepiej siegnij do Internetu i dzieki temu mozesz sie wiele na-
uczy¢ - no i trzeba oczywiscie trenowag, jesli tylko bedziesz stuchat, czytat lub
ogladat i nie bedziesz trenowac to sie nie nauczysz).

3-4 godziny w tygodniu gra w gry (- koniecznie trzeba gra¢ - no ale kto nie
lubi tego robic).

2-3 godziny w tygodniu gra w gry planszowe (- kolejne inspiracje — gry
planszowe to troche inne dziatanie, ale podobne myslenie jak na komputerze).

)
*planszdwki
*angielski

*CZytanie
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Zastanow sie i zaplanuj jaka$ matg inwestycje w siebie:

1. Ustal cel,

2. Napisz sobie, w jakim czasie chciatbys to zrobi¢,

3. Ustal, ile czasu dziennie/tygodniowo chcesz na to poswiecic.

A nastepnie sprobuj powoli i systematycznie to zrobi¢, codziennie po matym
kawatku.

Przyktad

Cel:
+ nauczyc sie i zapamietac jak uktadac kostke Rubika

Czas do osiagniecia celu:
+ 20 dni

Czas dzienny pracy:
+ 30 minut codziennie

Po 20 dniach napisz sobie sam, jaki osiggnates rezultat.
Zrobitem to!!!
Jestem juz bardzo blisko!!!
Na razie nie poszto, ale sprobuje jeszcze raz!!!

DZIALALNOSC GOSPODARCZA - czyli méj whasny BIZNES

To jest sytuacja, kiedy mozesz sprawi¢, zeby za twoje dziatania ktos chciat pta-
ci¢ pienigdze. Czym to sie r6zni od pracy, zapytasz. W sumie niczym, poza tym,
ze w przypadku dziatalnosci to ty musisz wymyslic co robic, jak robi¢, kiedy to
robic i dla kogo. To Ty odpowiadasz za catos¢, Ty jestes szefem i jak cos sie nie
uda to Twoje ryzyko, a jak sie uda to zyski sa Twoje.

To nie jest tatwe, musisz sie zajg¢ wieloma rzeczami, ale skoro tak wielu osobom
sie udaje moze trzeba sprébowac. Tylko jak to zrobi¢? Przede wszystkim musisz
sie powaznie zastanowi¢, co mogtbys/mogtabys, chciatbys/chciatabys, ale tez, co
potrafitbys robic.

Pozniej zastandw sig, czy ludzie tego potrzebuija.

P6zniej odpowiedz sobie na pytanie jak to zrobi¢, zeby zainteresowac tym innych.

Jedli juz to wiesz, to teraz pytanie jak zacza¢?
Potrzebne Ci bedzie duzo zapatu i prawdopodobnie troche pieniedzy.

Zapat masz, wiec pytanie o pienigdze - i to jest wiasnie INWESTYCJA, musisz
wzigc¢ swoje pienigdze (skarbonka), albo je pozyczy¢ np. od rodziny (Mama,
Tata, brat, dziadkowie), albo z banku (kredyt i pamietaj o oprocentowaniu).



7
-'///////n

Przemyslmy sobie trzy przyktady

Otwieramy zaktad fryzjerski, sklep i wypozyczalnie z grami oraz rozpoczyna-
my prowadzenie wideobloga.

Zaktad fryzjerski dobrze jest otwiera¢, kiedy potrafisz scina¢ wtosy, to wyma-
rzona sytuacja. Posiadasz KOMPETENCIJE, dzieki ktébrym nie musisz na poczatku
zatrudniac kogos, kto potrafi $cina¢, farbowac i czesac wtosy.

Koszty zaktadu fryzjerskiego nie sg mate, trzeba znalez¢ lokal, do ktérego przyj-
da klienci, trzeba go wyposazy¢, trzeba go rozreklamowac a potem czekac az
przyjda chetni na nowe fryzury.

Trzeba wymysli¢ mu tez fajng nazwe, np.,FRYZUS” - nie wiem, czy to dobra
nazwa, boje sig, ze nie, ale o tym porozmawiamy na zajeciach z marketingu.
Ale od poczatku, jesli chcesz otworzy¢ zakfad fryzjerski,Fryzus’, to Twoja skar-
bonka musi by¢ duzych rozmiaréw, dlaczego?

Lokal: Trzeba go wyremontowac i dostosowac tak, zeby mozna byto tam scinac
wiosy. Koszty moga by¢ wysokie. Powiedzmy 20.000 zt to koszt remontu.
Pamietaj, ze za lokal trzeba co miesiac ptacic¢ ré6zne optaty — np. optaty za wy-
najem, optaty za prad, wode, ogrzewanie.

Wyposazenie: Musisz kupic¢ fotele, lustra, potki, nozyczki, maszynki, suszarki
i inne fryzjerskie sprzety. Powiedzmy 15.000 zt to koszt wyposazenia.

Reklama: Musisz zrobi¢ szyld z napisem, ze tu jest fryzjer, musisz zatozy¢ strone
internetowa, zaptaci¢ za reklamy w prasie, albo w Internecie, prowadzi¢ profil
na Facebooku i Instagramie. Powiedzmy 10.000 zt to koszt reklamy.

INWESTYCJA 45.000 zt - to duzo.

W tym przypadku musisz wydac tyle pieniedzy (45 tysiecy ztotych), zeby roz-
poczac prowadzenie firmy i dopiero wtedy przekonasz sie, czy Twoj zaktad fry-
zjerski,Fryzus” bedzie dobrg INWESTYCJA - czyli, ze bedzie przynosit Ci zyski.

ALE, ale, czy naprawde trzeba mie¢ az tyle pieniedzy i ryzykowac, ze jak nikt do
mnie nie przyjdzie to je strace, bo zle zainwestowatem? PomysImy o alterna-
tywnym rozwigzaniu. Moze nie musisz otwiera¢ wielkiego zaktadu z szyldem,
moze jesli umiesz scina¢, czesac i farbowac wtosy, lepszym rozwigzaniem jest
wykorzystac to co majg inni.

Pomyslmy - jesli mogtbys/mogtabys robic fryzury klientom w ich domach to
okazuje sig, ze nie musisz remontowac i w petni wyposazac zaktadu fryzjerskie-
go. Podstawowe potrzebne sprzety to nozyczki, grzebienie, szczotki, suszarka,
maszynka do witosoéw i duza walizka, zeby to pomiesci¢. Zawsze mozna jezdzic
do klientéw komunikacjg miejska - to sie przydadza bilety lub karta miejska.

Policzmy — nie ma kosztow remontéw (koszt 0 zt), koszty wyposazenia sg niskie
(powiedzmy 3.000 z4), a koszty reklamy zmniejszg sie do profili na FB i Instagra-
mie, ktére moze Ci prowadzi¢ kto$, albo mozesz to zrobi¢ samodzielnie (koszt
reklamy 0 zt).
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INWESTYCJA 3.000 zt - to duzo, duzo mniej.
Jak zacza¢?

@JJ

1. Zaczynasz od rodziny i znajomych, ktérym mowisz, ze otwierasz,Objazdowy
zakfad fryzjerski’.

2. Niskie ceny na poczatek i promocje dla znajomych pozwolg Ci sprawdzig,
czy radzisz sobie i czy lubisz taka prace.

3. Pamietaj, ze kazdy z Twoich znajomych ma tez innych znajomych i rodzine, ktéra
moze chetnie skorzysta z ustug fryzjera, ktory przyjedzie do niego/do niej do domu.

4. Rozpoczynasz promowanie swojej pracy w Internecie — umieszczasz tam
zdjecia fryzur, lokéw i kokéw. Pamietaj, popros znajomych, zeby polubili Twoj
profil, w ten sposdéb ich znajomi zobacza co robisz.

5. Krag Twoich klientéw rosnie, pojawiaja sie pierwsi stali klienci, ktérzy dzwo-
nig raz w miesigcu z prosbg o sciecie wtoséw.

6. Jesli rosnie grono Twoich klientéw, to moze czas pomysle¢ o samochodzie,
zeby szybciej poruszac sie miedzy klientami.

7. Kiedy masz juz grupe klientéw, to moze wtedy bedzie ten moment, kiedy warto
bedzie pomysle¢ o zakfadzie fryzjerskim, moze wtedy zatrudnisz kilku fryzjeréw
i zajmiesz sie tylko prowadzeniem firmy. Kto wie, to juz bedzie Twoj decyzja.

Koszty rozpoczecia (3000 z}) - jedynym kosztem jest zakup narzedzi.
Posiadane KOMPETENCIJE - umiejetnos¢ $cinania, czesania i farbowania wito-
sow, umiejetnos¢ szukania klientéw, umiejetnosc zarzadzania dziataniami,
umiejetnos$¢ promowania sie i reklamowania w Internecie oraz umiejetnos¢
zamieszczania informacji w sieci.

No dobrze, ale jesli nie umiesz $cina whosow?

Zastanow sie, czy mozesz zdobyc¢ takie kompetencje. Moze zainwestujesz
w siebie, zeby je zdoby¢? A moze lepiej zainwestowac w cos innego?

Lubisz grac? Jestem o tym przekonany. No to prosze, sprawdz, czy masz w domu
gry, ktérymi moégtbys sie podzieli¢. Czy masz znajomych, ktérzy tez maja gry,
w ktore nie graja, a chetnie zamieniliby je na inne gry. Czy to nie jest dobry
pomyst na biznes?

Co Ci bedzie potrzebne? Gry, koledzy z grami, sposéb komunikacji, informacje
o nowych grach. Reklama. Na poczatek koszty to tylko Twoje gry, ktore w su-
mie i tak juz masz.

Otwieramy wypozyczalni¢ i wymienialnie gier.

Kosztéw na dzis nie ma wcale, bo swoje gry juz kupites kiedys$ i juz je masz,
a innych gier nie bedziesz kupowat, tylko bedziesz je przekazywat innym.



Zaczynamy? Prosze bardzo:

1. Poinformuj kolegéw / kolezanki, ze otwierasz swoj pierwszy biznes, czyli
,Wymienialnie gier”. Za kazdg wymiane gier bierzesz 1 zt.

2. Zr6b spis swoich gier i zamies$¢ go tak, zeby chetni mogli go zobaczy¢ -
moze to by¢ profil wymienialni na Facebooku. Wiasna strona internetowa (tu
juz poniesiesz pewne koszty).

3. Popros chetnych znajomych o listy ich gier, ktére chetnie wymieniliby na
inne.

4. Twoja lista rosnie — na liscie sg gry, ktére twoi koledzy chetnie zamienig na
inne gry z listy. Ty stajesz sie posrednikiem, czyli osoba, ktdra rozdziela gry od
kolegow i daje je innym.

5. Jak to dziata? No na przyktad Piotrek chciatby zamieni¢ jednga ze swoich gier
(przyniost Ci liste gier) i chciatby wymienic jg na gre o nazwie 111", Krzysiek
ma gre, 1111, ale chciatby jg wymieni¢ na gre ,3333" ktérg ma Andrzej, a An-
drzej nie chce gry Krzyska tylko chciatby gre 5555 ktora jest na liscie Piotrka.
Skomplikowane? E tam - popatrz na rysunek /tabelke:

ma gre: chee gry:
Piotrek 5555 1N
Krzysiek 11 3333
Andrzej 3333 5555

Prosisz kazdego z chtopakdw (i dziewczynki tez!), zeby przyniesli Ci swoje gry.
Nastepnie dokonujesz wymiany.

To prawda, ze trudno bytoby taki biznes zrobi¢ tylko w klasie, Twoi koledzy/
kolezanki nie chcieliby ptacic¢ za to, ze wiedziatas/es jak rozdzieli¢ gry w Waszej
grupie. Ale kiedy masz dostep do réznych gier i réznych klas lub szkét, to wte-
dy jest juz fatwiej sprawi¢, zeby takimi wymianami byli zainteresowani Twoi
koledzy/kolezanki.

No i wazna informacja, ze kazda transakcja to 1 zt.

Teraz mozesz udostepnic taka liste w Internecie, mozesz mie¢ dzieki temu jesz-
cze wiekszy zasieg, dostep do gier, i do chetnych na wymiane.

Bez watpienia kolejnym krokiem, skoro juz masz strone internetowg ,Wymie-
nialni” lub profil w mediach spotecznosciowych, jest zajecie sie nie tylko wy-
miang, ale tez testowaniem gier, pisaniem o nich bloga, czy nagrywaniem wi-
deobloga. No i tak, z matej dziatalnosci rosnie cos wiekszego.



Koszty rozpoczecia (0 zl) - jedynym kosztem sg posiadane przez Ciebie gry.

Posiadane KOMPETENCIJE - umiejetnos¢ szukania, organizowania gier i klien-
tow, umiejetnosc¢ zarzadzania grami i dziataniami, umiejetnos¢ promowania sie
i reklamowani w Internecie oraz umiejetnos¢ zamieszczania informacji i listy
w sieci.

Zwré¢ uwage, ile podobnych do wczesniejszej dziatalnosci kompetencji trzeba
posiada¢, zeby otworzyc¢ inng dziatalnos¢.

q ¢

Omowilismy juz Ustugi - fryzjerstwo, omoéwilismy Handel, to teraz czas na pro-
dukcje. W jaki sposéb rozpocza¢ produkowanie i sprzedaz produktéw?

Pomyslatem, ze produktem moze by¢ Wideoblog innymi stowy strona z filma-
mi zamieszczanymi w sieci, co$ wiecej niz kanat na YouTube, bo uzupetniany
tekstem, w ktérym omawia sie te zagadnienia szerzej niz podczas nagrania.

Ale, zeby nie by¢ samolubnym, pomyslatem, ze zaangazuje Ciebie do opowie-
dzenia historii jak stworzy¢ Wideobloga. Sprébuj razem ze mna stworzy¢ po-
czatkowy plan rozpoczecia dziatalnosci jako Wideobloger.

=Sprébuj razem ze mnq
sfworzy¢ poczatkowy plan
rozpoczecia dziatalnosei

jako Wideobloger

@ REC
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Uzupetnij koszty zakupu potrzebnych rzeczy do prowadzenia wideobloga.
Uzupetnij kroki jak rozpocza¢ dziatalnosc.
Podsumuj, ile mogq wyniesc koszty i jakie kompetencje nalezy posiadac.

Przedstaw co i za ile musisz kupi¢, zeby rozpoczac¢ dziatalnos¢ Wideoblogera,
zastandw sie, czy wszytko jest niezbedne.

......................................................
......................................................
......................................................
......................................................
......................................................

Podsumuj koszty i wymien kompetencje konieczne do prowadzenia takiego
biznesu:

Koszty rozpoczecia (...z). . . . ..........

Posiadane KOMPETENCIJE:



Proste? Pamietaj, w dziatalnosci gospodarczej - kiedy prowadzisz firme, zawsze
musisz wiele rzeczy przemyslec.

Najtatwiej jest wydac duzo pieniedzy i kupi¢ wszystko co potrzebne. Ale rozwaz,
czy warto. Moze witasnie trzeba przemysle¢, jak zacza¢. Moze nie nalezy ryzy-
kowa¢ duzych sum pieniedzy na poczatku, tylko powoli i samemu sprawdzi¢,
czy Ci to odpowiada. A kiedy juz sie tego dowiesz, kiedy jestes pewny/pewna,
ze to jest wiasnie to co umiesz i chcesz robi¢, to wtedy trzeba zacza¢ rozwijac
firme i zastanowic sie, skad wzig¢ wiecej pieniedzy na jej powiekszanie.

Wpisz, jakie kompetencje przydawac sie bedg w kazdym typie prowadzone;j
dziatalnosci. Zastanéw sie, czy trudno zdoby¢ takie kompetencje i zaplanuj
sobie czas, zeby takie kompetencje zdoby¢. Nigdy nie wiesz, moze zamiast
pracowac u kogo$ otworzysz wtasny biznes.

Wspolne kompetencje w réznych typach prowadzonej dziatalnosci (w roznych
biznesach).

Podsumowanie:

Wydawanie pieniedzy (i nie tylko) w celu osiggania zyskow to INWESTYCJE.
Mozemy réznie inwestowac w RZECZY, w LUDZI, w DZIALALNOSC.

Kazda inwestycja moze nam przynies$¢ ZYSK, ale moze nam sie tez nie udac
i wtedy mamy STRATY.

INWESTUJEMY w rzeczy wtedy, kiedy kupujemy cos, co po uptywie czasu mo-
zemy sprzedac i zarobic¢ wiecej niz wydalismy. Mozemy kupi¢ np. ziemie, miesz-
kanie, obrazy, rzezby, ztoto inne rzeczy, ktére mamy nadzieje beda w przyszto-
$ci wiecej warte niz dzis.

Inwestowac¢ mozna nawet wtedy, kiedy nie posiada sie pieniedzy.

Mozna inwestowac w cztowieka, to bardzo dobra inwestycja - dzieki temu
mozesz zdoby¢ UMIEJETNOSCI nazywane KOMPETENCJAMI, ktére pdzniej po-
zwolg Ci znalez¢ lepszg prace lub zatozy¢ wiasny biznes.

Pamietaj INWESTYCJA W CZLOWIEKA to nie tylko pienigdze, to najczesciej czas
tej osoby, potrzebny do nauczenia sie czegos nowego. Ten czas mozna spedzi¢
inaczej — osoby, ktére inwestujg w siebie rezygnuja z czesci czasu wolnego,
zeby zdoby¢ dodatkowe umiejetnosci.



Zainwestowac mozna w swoj biznes. Prowadzenie dziatalnosci i zarabianie pie-
niedzy nie musi by¢ trudne ani nie wymaga wielu pieniedzy. Koniecznie nalezy
wszystko przemysle¢ zanim zaczniesz. | pamietaj, zaczynaj od jak najnizszych kosz-
tow, kiedy wszystko zacznie dziata¢ dopiero wtedy mysl o wiekszych inwestycjach.

Zeby inwestowac potrzebne sg KOMPETENCJE, cze$¢ zdobedziesz w szkole, ale
czesci musisz sie nauczyc. Jesli nie masz kompetencji to musisz zaptaci¢ komus, kto
Ci te kompetencje wypozyczy (musisz kogos zatrudnic). Dlatego lepiej posiadac
wiecej kompetencji niz mniej, co powinno Cie przekona¢ do inwestycji w siebie.

Pamietaj INWESTYCJE nie zawsze robi sie dla pieniedzy, mozemy inwesto-
wac po to, zeby czuc sie lepiej, zeby sprawic sobie przyjemnos¢. Wtedy ZYSK
nie liczymy w pienigdzach tylko w zadowoleniu.

— To teraz — powiedzial DDG - wracamy do Kroélestwa. Zobaczymy
jak wygladaty rzady ksiezniczek i ksiazat. I co wazniejsze, jakie byty
skutki tych rzadow.

Pamietacie, ze krol podzielil krélestwo na 4 ksiestwa, a kazde ksie-
stwo przypadlo jednemu z jego dzieci — 2 synow i 2 corki. Dzieci
kroéla to: Corka Rozrzutka, Syn Oszczedzaczek, Syn Zdobywca, Corka
Zrownowazonka. Przypomne wam ich cechy:

Corka Rozrzutka - bardzo rozpieszczona — wydatki na bale, suknie, festi-
wale, gry na komputerach dla wszystkich, wydatki na
kupowanie wszystkiego co sie da i potrzeba. Rozdaje
wszystkim, nie wazne, czy ktos potrzebuje, czy zastuzyt.

Syn Oszczedzaczek - byt bardzo oszczedny — uwazat, ze oszczedzanie jest
bardzo wazne, nalezy zawsze miec¢ duzo oszczednosci,
dlatego zbierat i nie wydawat. Majqtek rést, ale gospo-
darka nie miata sie lepiej, ludzie nie mieli tatwego zycia,
poniewaz nie wydawano pieniedzy na nowe drogi,
szkoty, szpitale. Nikt nie pomagat zaktadac i rozwijac
firm, ani nie pomagat ludziom.

Syn Zdobywca - inwestycje i ekspansja — inwestycje, budowle, zbroje-
nia. Inwestycje rosng, ale to co nie jest inwestycyjnee to
podupada, opieka nad dzie¢mi, opieka nad starszymi,
ptatna edukacja, ptatna stuzba zdrowia.

Corka Zrownowazonka —oszczednosci i inwestycje — dZzwignia rozwojowa dla
gospodarki i spoteczeristwa. Buduje szkoty i drogi,
x wspiera szkolnictwo i opieke nad ludZzmi. Kiedy moze
oszczedza, kiedy potrzebuje pozycza, ale zawsze tyle
Zeby oddac w terminie.

Sprébujcie przewidzie¢ jak zachowywali sie poszczegdlni mtodzi wtadcy. Jak
gospodarowali pieniedzmi, ktére wptywaty do skarbca, na co wydawali, w co
inwestowali i tak dalej.



ZADANIE

Uzupetnij tabelke: Wptywy do budzetu kazdego kraju wynoszg 1000 talaréw.

Kazdy kraj ma 10 rodzajow wydatkéw. Napisz, ile i na co bedzie przeznaczata
pienigdze cérka Rozrzutka, a ile inne dzieci krola. Odpowiedz, ktory sposéb

wydawania pieniedzy uwazasz za rozsadny.

Czy po rzadach ktéregos$ z dzieci zostaty jakies oszczednosci, a moze dtugi?

(Orka
Rozrzutka

Syn
Oszczedzaczek

(0rka
Zrownowazonka

Syn
Zdobywca

Wydatki paristwa

Utrzymanie dworu

Mistrzostwa gier

Zabawki dla wszystkich

Szkoty (nauczyciele)

Zdrowie (szpitale /lekarze)

Policja i wojsko

Drogi/koleje/mosty/remonty

Budowa:
parki/boiska/place zabaw

Wydatki na nauke /
szkolenia / nowe technologie /
pomoc firmom w rozwoju (inkubatory)

0SZCZEDNOSCI

DLUGI

Napisz, czyj sposob zarzadzania Krélestwem najbardziej ci sie podoba i dlaczego?

.......................................................
.......................................................
.......................................................
.......................................................
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— A teraz zapraszam was do RAJU - powiedziat tajemniczo DDG.

PARADISO - glosil wielokolorowy napis nad $émiesznym okra-
glym wejSciem. Przypominato to troche drzwi do domku Hob-
bital i otwierato sie nawet przy lekkim dotknieciu. Nik i Nika,
z pewng obawa przekroczyli prég, ale za chwile poczuli sie rze-
czywiscie jak w raju.

— Witajcie — powiedziata skrzy-
dlata istotka — jestem Wroézka
Chrzestna, ta, ktéra speinia
zyczenia. A to jest moj siostrze-
niec Czaru$. Pokazemy wam
nasz piekny $wiat! Chodzcie.
Szkoda czasu!

W pierwszej chwili PARADISO
wydatlo sie im niezwyklym miej-
scem. Nawet czarodziejskim.
Pelno tu byto koloréw, bly-
skow, migajacych ekranéw, roz-
norodnej muzyki, zmieniajacej
sie co chwile.

Wydawalo sie, ze kazdy mija-
ny korytarz, kazde wejScie do
kolejnego miejsca wigzato sie
z innymi dzwiekami.

Co chwile spotykali postacie znane z basni i legend, ktére usmie-
chem i gestami zapraszaly ich do tajemniczych miejsc kryjacych
sie za wielokolorowymi kotarami, czy rzezbionymi bramami.

Na poczatku byli zachwyceni i oszolomieni, potem zaczeli sie rozgla-
da¢ uwazniej i zobaczyli, ze sa, po prostu, w olbrzymim centrum
handlowym.

' O Hobbitach mozesz poczytac w ksiazkach J.R.R Tolkiena.
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